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easyTherm: Profitrainer fiir Partner

Einen ereignisreichen Tag mit manchem ,,Aha-Effekt" erlebten
Elektrotechnikpartner von easyTherm beim exklusiven Verkaufsseminar
mit Profitrainer Silvester Kmetic.

easyTherm setzte von Beginn an auf ein Uberlegtes Schulungssystem fir seine
Partner. Das Schulungsangebot besteht aus Modul A, B und C und enthalt viele
technische Inhalte, die flr Beratung, Verkauf und Inbetriebnahme von
Infrarotheizungen wichtig sind. Erganzend dazu bietet easyTherm seinen Partnern
schon seit Jahren Verkaufscoachings an. Ziel ist es, den Verkaufserfolg und die
Kundenzufriedenheit zu erhéhen. Nicht zuletzt sorgen Erfolgserlebnisse flir noch
mehr SpaB8 am Verkaufen.

»Wir wollen den Kunden nicht nur zufriedenstellen, sondern von easyTherm
begeistern", erklart Martin Buchelt, Verkaufsleiter fir Osterreich. ,Mit den
Verkaufsseminaren geben wir unseren Partnern ein Werkzeug an die Hand, mit dem
sie ihre Kompetenz im Verkauf starken und von dem sie in allen Lebens- und
Geschaftsbereichen profitieren werden."

Die Veranstaltung am 31.01.2018 fand in einem Seminarhotel nahe des
Kompetenzzentrums von easyTherm in Unterwart statt. Geleitet wurde das Seminar
von dem sehr gefragten Profitrainer Silvester Kmeti¢ von der KHD Group.
Anschaulich und kurzweilig zeigte er den etwa 20 Elektrotechnikern erfolgreiche
Verkaufswege auf. Das Feedback der Teilnehmer war durchwegs positiv. Besonders
gut aufgenommen wurden die gut umsetzbaren, praxisnahen Beispiele.



