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DI Christoph Blum,
Geschdftsfiihrer und
Inhaber der trafomodern
Transformatoren GmbH.

Alexander Strébl ist ab g
sofort Channel Manager
fiir den Elektrogrof3- und

Elektroeinzelhandel
bei Eaton.

Er leitet ab 14. 9. 2015
den Einkauf bei der
GFI GmbH: Ing. Kurt

Maierhofer, MSc.

»Ich freue mich, wieder
bei einer unternehmer-

gefiihrten Firma zu sein.
Dies stellt fiir mich die
klare Zukunft dar - so-
wohl wirtschaftlich als
auch menschlich!" Dr.

Oliver Karall,

30

Glinther Mosinzer ist
seit 1.0ktober verant-
wortlich fiir die Bereiche
Vertrieb und Marketing.

Fiir Giinther Hraby waren
neben der menschlichen
Komponente vor allem
auch die Qualifikationen
ven Dr. Karall ausschlag-
gebend, um ihn fiir eine
Zusammenarbeit zu ge-
winnen.

TRAFOMODERN ENGAGIERT GUNTHER MOSINZER:

Unter neuem Dach

DI Christoph Blum, Geschéftsfiihrer und Inhaber
der trafomodern Transformatoren GmbH, holt
mit Glinther Mosinzer einen erfahrenen Bran-
chenkenner an Bord des Unternehmens, um die
internationale Expansion weiter voranzutreiben.
Gilinther Mosinzer verfiigt (iber mehr als 20-jdh-
rige Erfahrung in unterschiedlichen Manage-
mentpositionen bei internationalen Konzernen
und ist als Mitglied der Geschiftsleitung von
trafomodern ab 1. Oktober fiir die Bereiche Ver-
trieb und Marketing verantwortlich.

Trafomodern mit Sitz in Hornstein/Burgen-

NEUES BEI EATON:

land ist ein auf weltweiten Export eingestell-
tes mittelstidndisches Unternehmen (KMU)
mit starken dsterreichischen Wurzeln. Als ak-
tiver Hersteller bietet trafomodern das kom-
plette Produktspektrum aus einem Guss:
Transformatoren, Drosseln, Netzteile und
Sonderwickelgiiter.
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Die Wahl fiel auf Strobl

Seit April dieses Jahres ist die Position des Ver-
triebsleiters fiir den Bereich Elektrogrof3- und
Elektroeinzelhandel bei Eaton in Osterreich va-
kant. Nach Monaten intensiver Suche entschie-
den sich die Verantwortlichen bei Eaton nun fiir
eine interne Nachbesetzung: Alexander Stréblist
der Mann der Stunde. Der neue Channel-Mana-
ger fiir den Elektrogrof3- und Elektroeinzelhandel
bei Eaton heif3t Alexander Stribl. Er folgt Giinther
Mosinzer und wird den Channel — bestehend
aus dem Pull-Team (Promotoren beim Elektro-
techniker) und dem Push-Team (Betreuer der

NEUES BEI GFI:

EGH-Niederlassungen) leiten. Hauptaufgabe ist
die Fiihrung der beiden Teams und die intensive
Betreuung der EGH-Kunden in ganz Osterreich.
Neben der fachlichen Qualifikation von Strobl
will das Eaton-Management mit der internen Be-
setzung seinem Team symbolisieren, dass sich
Mitarbeiter sehr wohl auch im Unternehmen
weiterentwickeln kénnen.
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Maierhofer leitet Einkauf

Ing. Kurt Maierhofer, MSc verstarkt seit 14. 9.
2015 das Fiihrungsteam bei GFI. Mit iiber
13 Jahren Erfahrung im Elektrogrofhandel,
unter anderem als Produktmanager, wird sich
Kurt Maierhofer als Leiter des Ressorts »Ein-
kauf« wesentlich in die strategische Entwick-
lung der GFI GmbH einbringen.

www.gfi-elektro.at

www.i-magazin.at

GUNTHER HRABY UND OLIVER KARALL WERDEN AB SOFORT
DAS »HEISSESTE TEAM« DER ELEKTROBRANCHE BILDEN:

Geteilte Fiithrungsaufgaben

Glinther Hraby und Oliver Karall haben zusam-
mengefunden. Der easyTherm-GF DI Giinther
Hraby engagierte den ehemaligen Sonepar-GF
und bisherigen Toshiba-Lighting-Vertriebslei-
ter DACH, Dr. Oliver Karall, nun, um mit ihm ge-
meinsam, die Position von easyTherm weiter
zu starken. Das burgenldandische Unterneh-
men, das mit seinen Infrarot-Heizsystemen so-
wohl unter den Elektrotechnikern als auch un-
ter den Konsumenten immer mehr Beflirworter
und Fans findet, will nach dem Abgang von
Reinhard Burger in der Geschéftsfiihrung mit
Oliver Karall, noch intensiver als es ohnehin be-
reits der Fall war, fiir die Argumente der Infra-
rotheizungen eintreten und dem Konzept zum
Erfolg verhelfen.

Als Hraby an Karall herantrat, um ihn fiir seine
Sache zu gewinnen, war fiir Karall rasch klar,
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dass es nach dem Verkaufvon Toshiba-Lighting
auf internationaler Biihne, fiir ihn nur eine be-
rufliche Alternative gibt — Karall dazu: ,Ich
wechsle zu easyTherm, weil es zum einen ein
tolles Unternehmen ist und weil es zum ande-
ren eine grofBe Idee zum idealen Zeitpunkt ver-
korpert: Ein innovatives Produkt, das die be-
hagliche Strahlungswédrme eines Kachelofens
mit geringstem Installationsaufwand und ge-
ringen Verbrauchs- und null Betriebskosten ver-
eint. Einfach — easy!“
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