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B nNEws sonepar

Die Impulsvortrége, fanden in den Sonepar-Niederlas-

sungen in ganz Osterreich statt. Sie dienen als Anreiz,
die vertiefenden Seminare, die im Laufe des Herbst
angeboten werden, zu besuchen. Im Bild (v.l.n.r.)
Josef Witke, Gottfried Rotter, Wolfgang Loder, Gln-
ther Hraby, und Andrea Mellitzer.

Die Grinde fiir ein Umdenken in Puncto Energiever-
brauch, liegen im Okostromgesetz und in der Tat-
sache, dass sich immer mehr Leute kritisch aber
Energieformen informieren. Dank der gesetziichen
Vorausseizungen und dem Umdenken der Kunden,
sind die Rahmenbedingungen fir die Photovoltaik
laut Hraby sehr gtinstig. ,Da muss man sich als
gewerbetreibender anpassen”.
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In der Sonepar-Niederlassung ging’s zur Sache:

IMPULSIV

Im Herbst ging es heiB her! Denn der Auftakt der

Seminarreihe — mit Schwerpunkt auf erneuerbaren Energien

— die mit Impulsvortrégen im ganzen Land eingelautet wurde,

lieB niemanden kalt. Wie gewinne ich Energie, wie verbrauche

ich Energie, wie verteile ich sie und was bringen die

Neuerungen der Elektroschutzverordnung 2012, waren
dabei die Fragen denen Josef Witke, Gottfried Rotter und
Giinther Hraby auf den Grund gingen. Wir waren in der

Sonepar-Niederlassung Wien dabei, um uns personlich von

der Qualitat der impulsiven Vortrage zu Giberzeugen.

ie Vortragsreihe, die im Zuge des
DSchulterschlusses zwischen Innung

und ElektrogroBhandel ins Leben ge-
rufen wurde (wir berichteten: i-Magazin
09/12), stie® erwartungsgemaf auf reges In-
teresse. Kein Wunder, denn die Themen sind
genauso wichtig wie interessant und die Liste
der Referenten versprechen gehaltvolle Vor-
trage. Zum Einstieg dienten so genannte
Impulsvortrage, in denen alle Themen liber-

blicksmaRig angerissen wurden — sie waren
also in erster Linie als Anregung zu verste-
hen. hnen folgen 14-tagig groe Seminare
tiber Photovoltaik, Infrarotheizsysteme, si-
cheres Arbeiten am Dach und Hausbaunor-
men. Wen die Themen im Detail interessie-
ren, der sollte sich noch schnell fir die
restlichen Seminare anmelden, denn die
Nachfrage an Plétzen ist grof3!




Nennt mich Joe!
Ing. Josef Witke begriBte im Namen der
Bundesinnung die Anwesenden und be-
dankte sich bei Sonepar flir die Unterstiit-
zung bei der Verwirklichung der Vortrage.
Auf die Einleitung durch Wolfgang Loder
(Aulendienstleiter von Sonepar Wien), bat
Witke mit einem herzhaften ,Nennt mich
Joe”, ihn doch mit seinem Vornamen an-
zusprechen. Dann wandte er sich aber
ernsteren Dingen zu und ermahnte den
Elektrotechniker, sich nicht die Butter vom
Brot nehmen zu lassen. Denn wenn in der
neuesten Installateurzeitung 18 Seiten Pho-
tovoltaik beworben werden, flirchtet Witke
um das Geschéaftsfeld des Elektrotechnikers.
.Wir dirfen den Strom erzeugen, also diir-
fen wir ihn auch in Warme oder Kalte um-
wandeln! Das solltet ihr euch zu Herzen
nehmen!” rief er in den voll besetzten Saal.
Dann schwenkte er tiber zur neuen Elektro-
schutzverordnung, denn obwohl die ESV
den Elektrotechniker nur am Rande betrifft,
kann sie doch zusétzliche Geschafte be-
scheren. Nachdem die ESV aber laut Witke
so kryptisch geschrieben ist, dass sie keiner
versteht, hat sich die Innung die Miihe ge-
macht, zwei Broschiiren herauszugegeben,
in denen alle wichtigen Punkte erkléart wer-
den (zu finden auf dem Internetauftritt der
Wiener Innung und der e-Marke). ,Die Ge-
werbeinspektoren besuchen gerade fleiRig
Kurse, um die ESV zu verstehen. Dann aber
werden sie unterwegs sein, um sie umzu-

setzen”, prophezeite der Joe und Ubergab
das Wort an Gottfried Rotter.

Bestandschutz des ETG wackelt

Die Elektroschutzverordnung 2012, hebt den
Bestandschutz teilweise auf, da der Arbeit-
nehmerschutz im Mittelpunkt steht. Auer-
dem sind ab 2013, 30 mA FI-Schutzschaltun-
gen in jeder n»eigenen Betriebsstatte«
vorgeschrieben. Ein mobiler Adapter reicht

hier nicht mehr aus! Im Klartext bedeutet
das, dass sehr viele Elektroanlagen einer
neuerlichen Uberpriifung unterzogen wer-
den missen, was dem Elektroinstallateur na-
turlich ein Zusatzgeschaft beschert. ,Geht
hinaus, macht ein Geschéft daraus und in-
formiert eure Kunden, denn sie brauchen
entweder eine Neuerrichtung, oder eine
Uberprﬁfung ihrer Anlage. Daraus ergeben
sich auch wiederkehrende Prifungen, Kon-
trollen, Instandhaltungen etc.” appelliert Rot-
ter und warnt bei dieser Gelegenheit auch
gleich vor positiven Bescheiden fiir elektri-
sche Anlagen aus Gefalligkeit mit den Wor-
ten: ,Gefélligkeitsgutachten sind reine
Dummbheit!” Denn diese kénnen im Falle ei-
ner Kontrolle, sehr schnell zum echten Pro-
blem werden, von Haftungsanspriichen nach
Storfallen ganz zu schweigen. {(Mehr zum
Thema ESV 2012 finden sie auch auf S. 23)

Sonnenstrom:

Den Vortrag zum Thema Photovoltaik, tiber-
nahm Giinther Hraby, seines Zeichens Ge-
schaftsfiihrer von easyTherm, in Vertretung
fir die Produkt-Manager von Sonepar, die
aus gesundheitlichen Griinden nicht anwe-
send waren. Als Ingenieur gab Hraby gleich
zu Beginn seine Vorliebe fiir komplexe Sys -
teme bekannt: ,Es gibt heute, was die Haus-
technik betrifft, riesige Systeme, die im
Grunde alle ein Ziel verfolgen, namlich
Energie zu sparen und Energie effizient zu
nutzen. Am sinnvollsten ist es, natirlich

Gottfried Rotter appelliert
daran Kunden aufzukla-
ren: ,Es ist vollkommen
egal, ob es eine Férde-
rung auf Photovoltaik
gibt, sie rechnet sich auf
Jjeden Falll Denn durch
den Verbrauch von ei-
gens erzeugtem Strom,
hat sich eine Anlage,
egal wie groB sie ist,
nach 7 bis 10 Jahren
amortisiert. Lésen wir
uns endilich von diesem
Forderungsthema, Das
hat so viel kaputt ge-
macht, da gibt es einfach
viel zu viele Horrorge-
schichten!”

Energie zu verwenden, die in unmittelbarer
Nahe aufbereitet wurde. Die einzig sinn-
volle Losung flr ein Einfamilienhaus mit
Grundstlick, ist in diesem Zusammenhang
nur die Photovoltaik.”

Sieht man sich den Strompreis an, ist dieser
im Vergleich zu anderen Energietragern am
stabilsten. Der Gaspreis ist in den vergan-
genen zehn Jahren um das Zweieinhalbfa-
che gestiegen, der Preis fiir Ol hat sich ver-

Der Elektrotechniker hat die Sparte Heizen vor
rund 20 Jahren abgegeben, als Elektroheizun-
gen als teuer und ungemditlich verurteilt wur-
den. Das gilt bis heute, obwoh! die heutigen
Systeme nicht mehr mit denen von damals zu
vergleichen sind. ,Der Elektrotechniker sollte
zusehen, sich die Doméne der Wéarme- aber
auch die Kélteaufbereitung wieder zuriick zu
erobern”, appelliert Witke.

dreifacht. ,Strom hingegen hat sich in den
vergangenen zehn Jahren um nur 20% ver-
teuert und ist daher wahrscheinlich weniger
stark im Preis gestiegen als Mehl, Butter
oder andere Dinge — trotz EU-Beitritt”, be-
teuert Hraby. Die Aufgabe des Elektroin-
stallationstechnikers ist es nun, den Kunden
von dieser Preisstabilitdt zu Gberzeugen und
auf Heizen mit elektrischer Energie zu ver-
weisen. Denn geheizt wird in Osterreich im-
mer noch weitgehend mittels Verbrennung
fossiler Stoffe, und wenn es um den Ener-
gieverbrauch eines Haushaltes geht, fallt
der Warme der grof3te Anteil zu. Hier ortet
Hraby ein Umdenken und einen Trend in
Richtung elektrischer Heizformen, denn in
den letzten beiden Jahren ist dessen Ver-
breitung mit 9% am deutlichsten angestie-
gen, Biomasse schafft es auf 5%.

Innovation aus dem Burgenland:

Beim Thema Heizen lief Hraby zur Héchst-
form auf - kein Wunder, vertritt er doch die
burgenlandische Firma easyTherm, die sich
mittels innovativer Infrarotpaneele anschickt,
Elektroheizungen nicht nur wieder salonfa-
hig, sondern absolut empfehlenswert zu ma-
chen. Im Gegensatz zu Konvektionsheizun-
gen erwarmen die Paneele nicht die Luft,
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sondern mittels langwelliger Infrarot-Strah-
lung alle Objekte im Raum. So soll ange-
nehm wohlige Warme, gleich der Warme ei-
nes Kachelofens, entstehen und ein
gemdiitliches Raumklima geschaffen wer-
den. Dadurch entsteht weniger Luftzirkula-
tion und somit weniger Staubbelastung.
Aulerdem geben die Wande durch die Er-
warmung Feuchtigkeit ab, wodurch deren
Isolierfahigkeit steigt und gleichzeitig die
Atemluft befeuchtet wird. ,Das ist im
Grunde alles simple Physik und kann daher
dem Kunden am besten durch den Elektro-
techniker nahegebracht werden”, betont
Hraby. Die Paneele arbeiten enorm ener-
gieeffizient und kénnen zudem bedarfsge-
recht gesteuert werden. Interessant sind die
Infrarotpaneele vor allem bei Sanierungen
oder auch beim Neubau, da keine aufwen-
digen, hydraulischen Verteilungssysteme

Die Kosten fiir die Anschaffung einer Infrarotheizung, liegen
im Veergleich zu reinen Brennstoffheizungen laut Hraby bereits
gleichauf. Eine Olzentralheizung ist heute schon wesentlich
teurer! Verglichen mit anderen Energietrdgern, sind die
Stromkosten in den letzten Jahren am wenigsten gestiegen.

installiert wer-
den miissen. Im
Grunde genom-
men werden sie
lediglich an die
Steckdose ange-
schlossen und
fertig. Beson-
ders effizient ist
natlirlich  die
Kombination mit einer eigenen Photovol-
taik-Anlage, was die Heizkosten noch ein-
mal drastisch senkt. Insgesamt ist durch
den Einsatz der Infrarotheizung, laut Hraby,
eine Energieeinsparung von bis zu 70 Pro-
zent moglich! ,Wirden wir Osterreichweit
alle Nachtspeicherheizungen auf Infrarot-
paneele umriisten, wéren wir in der Lage so
viel Energie einzusparen, wie Atomstrom
derzeit nach Osterreich importiert wird. Und

das mit einer einzigen MaBnahme”,
schwarmt Hraby. Eine Uberlegung die in je-
dem Fall ihren Reiz hat!

Weitere Informationen auf:
www.e-marke.at
www.easy-therm.com

www.sonepar.at
www.i-magazin.at

Die e-Marke und das Team Osterreich gehen in Kirze eine Kooperation ein:

HILFE IN DER NOT

Im Katastrophenfall méglichst schnell reagieren
zu kénnen, ist eine der groBen Starken des

hne Strom gibt es kein Licht, die
O Haushaltsgerate funktionieren nicht

mehr, kochen wird pl&tzlich un-
maoglich. Das Warmwasser fallt aus, im
schlimmsten Fall gibt es sogar gar kein
Wasser mehr und verfiigt man nicht ge-
rade Uber einen Kachelofen, fallt auch die
Heizung weg! Jeder, der einen nur wenige
Stunden langen Stromausfall erlebt hat,
weil3 wie rapide die Lebensqualitét plétzlich
sinken kann. Daher ist die Wiederherstel-
lung der Stromversorgung eine der wich-
tigsten MalRnahmen im Katastrophenfalil

Als wahrscheinlich einzige Organisation, die
dsterreichweit sofort reagieren kann, hat sich

Osterreichischen Roten Kreuzes. Doch dafiir ist

eine weitreichende Kooperation verschiedener

Organisationen notwendig, in der jede ihren
individuellen Beitrag leistet. Die e-Marke hat nun

angekundigt, sich in diese Kooperationskette

einzugliedern, um im Katastrophenfall fur die

Wiederherstellung der privaten Stromver-

sorgung zu sorgen.

die e-Marke nun dazu entschlossen, eine Ko-
operation mit dem Roten Kreuz und dem
Team Osterreich einzugehen. Die Haupt-
stromsicherungsmafnahmen, sprich Hoch-
spannungsleitungen etc., werden von der je-
weiligen EVU durchgefiihrt. Ab dem »Bock«
ist diese aber nicht mehr zusténdig, und ge-
nau dort setzt die Soforthilfe der e-Marke an.
Im Falle einer katastrophen-bedingten Be-
schadigung, stellen die Partner der e-Marke
in Zukunft die private Stromversicherung so-
fort und unentgeltlich wieder her!

Um die Finanzierung dieser Leistungen ge-
wahrleisten zu kénnen, sind die richtigen
MafRnahmen bereits angelaufen. So werden
unter anderem Veranstaltungen, wie zum

Beispiel die Power Days genutzt, das Konzept
zu prasentieren und um den nétigen Férder-
topf zu fillen.

Die e-Marke freut sich, so prominente Part-
ner wie Team Osterreich oder den Radio-
sender O3 in Zukunft an seiner Seite zu
wissen. (Nicht vergessen: Die Spenden fur
das Team Osterreich und das Rote Kreuz
sind steuerlich absetzbar!)

Weitere Informationen auf:
www.teamoesterreich.at
www.oe3.orf.at
www.roteskreuz.at
www.e-marke.at
www.i-magazin.at
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